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QUELQUES CHIFFRES
1835 …C’est quoi cette date ?

C’est l’année d’ouverture de la première Agence 
Matrimoniale en France, crée à l’époque 
pour un noble, Monsieur De Foy. A l’époque,  
on appelait cela un bureau d’affaires.  
La rémunération était une partie de la dote.
Cela revient à dire que le domaine matrimonial 
a succédé à toutes les modes et moyens de 
rencontres, comme les émissions de radio, les 
journaux et la presse gratuite de 1970 à 2000, 
au minitel ancêtre d’internet, et les centaines de 
sites de rencontres.

En 1990 il y avait 14 millions de personnes 
seules, aujourd’hui nous frôlons les 18 millions. 
Cela représente un énorme marché.
Rien ne peut remplacer l’humain. Les clients 
viennent à nous pour deux raisons :

-La première : Pas de mauvaise surprise, 
ni de mauvaise  rencontre, nous présentons  
un fichier de personnes juridiquement libres.

-La deuxième : Nous proposons un réel accom-
pagnement, c’est le plus important de notre 
travail. Vous allez leur donner toutes les as-
tuces, conseils et bons plans pour réussir leur 
rencontre. Certaines personnes appellent cela  
le coaching amoureux. 
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VOTRE PROJET
Vous allez monter votre propre affaire ou créer 
votre propre emploi. Félicitations pour votre 
décision.

Vous allez connaitre une liberté d’horaires, une 
liberté financière, augmenter votre train de vie 
et rentrer dans le monde passionnant des rela-
tions humaines.

Par contre, il faut que je vous prévienne, toutes 
les personnes ne sont pas faites pour être 
indépendantes, sans hiérarchie ni structure 
au dessus de la tête. C’est pour cela que BC 
CONSEILS vous propose son expertise dans 
le domaine matrimonial basée sur une expé-
rience de plus de trente années de manière à 
éviter de nombreuses erreurs qui retarderaient 
votre succès ou tout simplement vous décou-
rageraient.
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DE 
VOTRE 
CHECK 
LIST

12.	 Relance fichier

1.	 Votre nom, votre site

2.	 Votre structure et sa localisation

3.	 Vos documents

4.	 Devis pub sur différents supports

5.	 Lancement pub

6.	 Réception et suivi des pros pects

7.	 Analyse des campagnes de pub

8.	 Prises de rendez-vous

9.	 Entretiens clients

10.	 Première vente

11.	 Suivi des dossiers

CREATION

5



Voici une partie du programme :

Bien choisir son statut juridique.

Textes de législation de la profession, 
quels sont les décrets et lois.

Comment bien réaliser son site internet 
sans dépenser des sommes folles.

Comment créer rapidement votre fichier 
de base, comment trouver de nouveaux 
clients.

De nombreux exemples pour vos cam-
pagnes publicitaires, des méthodes qui 
ont fait leur preuves.

Comment gérer vos entretiens avec vos 
clients.

Comment faciliter la tâche de le gestion 
des dossiers.

Vous allez également recevoir toutes 
les maquettes de tous les documents  
officiels pour votre agence.

SUJETS ABORDES
DANS LA FORMATION

En résumé cette méthode vous permet de  
gagner un temps précieux et permet de réelles 
économies. 
C’est l’autoroute qui vous mène au succès
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VOICI 5 AVANTAGES 
DE NOTRE METIER

1.	 NOS HORAIRES
Nous avons la chance de travailler avec  
des horaires raisonnables, un peu comme  
des horaires bureau. Cela permet de mélanger  
parfaitement la vie privée et la vie profession-
nelle.

2.	 LA CLIENTELE VIENT A NOUS
Je m’explique. Pas de prospection, suite à vos 
publicités la clientèle demandeuse de notre 
service prend contact avec vous. Après avoir 
essayé plusieurs solutions sans succès, sites 
de rencontres, salles de sport…le client décide 
lui-même de passer par une agence et de béné-
ficier d’une garantie et d’un accompagnement 
personnalisé.

3.	 VOUS ETES PAYES D’AVANCE
La loi nous autorise à percevoir nos honoraires 
d’avance sur les contrats de six et douze mois.

4.	 PAS DE SAISON
La solitude est malheureusement présente du 
premier janvier au trente et un décembre. C’est 
toujours le bon moment pour démarrer.

5.	 FAIBLE INVESTISSEMENT
Pour quelques milliers d’euros vous pou-
vez monter votre Agence Matrimoniale avec 
de rapides rentrées d’argent. Il suffit d’avoir  
une bonne méthode de travail et quelques outils  
informatiques
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COMMENT PASSER 
A L’ACTION ?

Maintenant, c’est l’heure de prendre une décision.
Si vous aimez les contacts humains, si vous êtes à l’écoute de 
l’autre et si vous possédez un projet sérieux, si vous voulez que 
votre vie change, je vous invite à me contacter au 06 30 04 36 15 
ou à m’envoyer un mail sur cforcom@yahoo.fr pour répondre à 

toutes vos questions ou remplir la fiche contact sur notre site : 

formations-matrimoniales.com
Ensemble nous pouvons élaborer un plan d’action pour créer votre 

propre Agence Matrimoniale.
Bien cordialement.
Bruno ANDERSON

https://formations-matrimoniales.com/


 CRÉEZ VOTRE AGENCE MATRIMONIALE  
SANS FAIRE D’ERREUR
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